BLR- Blmon

Ook BLR-Bimon is al sinds jaar en dag klant bij Spirair. Het installatiebe-
drijf is actief in de retail-, zorg- en vastgoedsector. Mede-eigenaar Wim
Birkhoff: "Wij doen voornamelijk zaken met eindgebruikers, waardoor

we goed weten wat de wensen zijn.”

“De retail is een snelle markt. Je moet mee in deze snelheid. Het gebeurt regelmatig dat het

traject van offerte tot start project binnen twee weken afgerond is. Dit betekent dat korte lever-

tijden heel belangrijk zijn. In de zorgsector zijn de eisen aan de luchtkwaliteit weer hoog, ook

hier kan Spirair ons ruimschoots voorzien in advies en kwaliteitsapparatuur. We hebben heel
intensief contact met Spirair. Eigenlijk voelt het meer als een verlengstuk van ons eigen bedrijf

dan een klant-leverancier verhouding. Er ligt een stabiele samenwerking, die veel belooft voor

de toekomst. We zien dat de eisen voor . . .
ventilatiesystemen steeds strenger wor- Er ||gt een stabiele
den. Nu al moet het energieverbruik van . .
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hierop is dat het energieverbruik actief

gemonitord zal gaan worden. Als een b@lOOfd voanr de tOEKomSt.”

apparaat meer energie gaat verbruiken,

is dat een teken dat er iets mis is. Hier kan direct op ingespeeld worden. Ook de indicatoren
waarop we de ventilatie sturen zal veranderen. Het gebruik van luchtfilters zal bijvoorbeeld
toenemen. We gaan ervan uit dat ook Spirair deze ontwikkelingen zal volgen en dat we nog
lang zaken blijven doen met elkaar.”



